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Unternehmen der Region miissen
den Wandel aktiv gestalten

Vortragsveranstaltung: Sparkasse Tauberfranken gab Firmenvertretern exklusive Einblicke und praxisbezogene Ansétze fiir ein erfolgreiches Auslandsgeschaft.

Tauber-Odenwald. Globale Machtver-
schiebungen, regionale Konflikte
und wirtschaftspolitische Spannun-
gen verdndern die Wirtschaft in ei-
nem bislang unbekannten Tempo.
Auch fiir heimische Unternehmen
bedeutet das: Wer in Zukunft noch
erfolgreich sein will, muss flexibel
handeln, neue Mirkte erschliefien
und Geschiéftsstrategien kontinuier-
lich weiterentwickeln. Unter dem
Leitgedanken ,Die Welt in Bewe-
gung - Geschéftsstrategien fiir neue
Mairkte“ hatten die Sparkassen Tau-
berfranken und Neckartal-Oden-
wald zusammen mit der S-Internati-
onal Siidwest ihre international agie-
renden Firmenkunden in die ,Alte
Fiillerei“ nach Distelhausen eingela-
den. Im Rahmen einer Vortragsver-
anstaltung gewahrten erfahrene Ex-
perten exklusive Einblicke und ver-
mittelten praxisbezogene Ansitze,
wie regionale Unternehmen ihr Aus-
landsgeschéft erfolgreich gestalten
konnen.

Mit Mut und Leidenschaft neue
Pfade beschreiten
»Es gab schon immer bewegte Zei-
ten’, rief der Hausherr und Chef der
Distelhduser Brauerei, Moritz Bauer,
den rund 100 Firmenvertreterinnen
und -vertretern zum Auftakt zu. Mit
Blick auf die eigene, 150-jdhrige Un-
ternehmensgeschichte bestérkte er
sie, mit Mut und Leidenschaft neue
Pfade zu gehen, die noch nicht be-
laufen sind. Wie es gelingen kann,
Mairkte neu zu denken und Strate-
gien entsprechend auszurichten,
sollten die interessierten Besuche-
rinnen und Besucher im Laufe des
Abends noch praxisnah erfahren.
»Wir wollen Thnen aufzeigen, wie
Sie die Chancen in diesen neuen
Mirkten nutzen und gleichzeitig die
Risiken begrenzen kénnen‘, betonte
der stellvertretende Vorstandsvorsit-
zende der Sparkasse Tauberfranken,
Wolfgang Reiner, der die Kooperati-
onsveranstaltung zusammen mit
seinem Vorstandskollegen Martin
Graser von der Sparkasse Neckar-
tal-Odenwald und Heike Rudolph,
Geschiftsfithrerin der S-Internatio-
nal Stidwest, erdffnete. Um ihren Fir-
menkunden die nétige Sicherheit
bei Auslandsgeschéften zu gewéhr-
leisten, haben 25 Sparkassen seit
zehn Jahren ihre Kompetenz in der
S-International Siidwest gebiindelt.
»WIir bieten Unternehmen passende
Losungen und Konzepte fiir das
kommerzielle Auslandsgeschift so-
wie das Zins-, Wahrungs- und Roh-
stoffmanagement, berichtete Heike
Rudolph. Im vergangenen Jahr be-

Prasentierten Geschaftsstrategien fiir neue Markte (von links): Wolfgang Reiner, Ralf Schuster, Stefan Schmidt, Heike Rudolph, Martin Haaf, Thomas Miihleck, Silas

Bohlender und Martin Graser.

wegte sich das Auslandszahlungs-
vermogen der S-International Stid-
west auf 8,5 Milliarden Euro.

Chancen der
neuen Markte nutzen
Wie die weltwirtschaftliche Landkar-
te aktuell zwischen den GrofSméch-
ten neu verhandelt wird, stellte Ralf
Schuster von der Helaba Landes-
bank Hessen-Thiiringen, anschau-
lich dar. Von dem ausgewiesenen
geopolitischen Experten erfuhren
die Teilnehmerinnen und Teilneh-
mer, dass sich der Technologiekrieg
um die Vorherrschaft zwischen Chi-
na und den USA weiter verschérfen
werde. Fiir Europa biete sich daher
die grofie Chance, ohne Biirokratie
und Regulierungen, neue Mirkte
und Kontinente zu erschliefSen. , Wir
miissen in der Lage sein, den 25
Landern im globalen Siiden, die jetzt
nach vorne kommen, unsere um-
weltfreundlichen Technologien be-
reitzustellen.” Ralf Schuster rief die
Firmenvertreterinnen und -vertreter
dazu auf, die vielfiltigen Chancen
der neuen Mirkte zu nutzen und
von ihnen zu profitieren.

Die richtigen Strategien zur finan-
ziellen Risikosteuerung im Aus-

landsgeschift verriet Stefan Schmidt
von der Euler Hermes AG. Das Ham-
burger Unternehmen ist vom Bund
mit der Durchfithrung der Export-
kreditgarantien beauftragt. Das um-
fangreiche MafSnahmenpaket der
AufSenwirtschaftsférderung soll die
Wettbewerbsféhigkeit deutscher Ex-
porteure starken, qualifizierte Indus-
triearbeitsplédtze sichern und die Fi-
nanzierung von Exportgeschiften
erleichtern.

Stefan Schmidt erkldrte, wie die
Absicherung der Zahlungsrisiken,
besonders auch fiir kleine und mitt-
lere Unternehmen, funktioniert. Er
machte deutlich, dass der Bund 95
Prozent der Risiken absichere. So
habe die Euler Hermes AG im Auf-
trag der Bundesregierung im vergan-
genen Jahr deutsche Exporteure mit
Garantien in Hohe von 13,3 Milliar-
den Euro, insbesondere fiir die
Mirkte in der Tiirkei, Polen, Brasili-
en, Ukraine und China, abgesichert.
Stefan Schmidt verriet aber auch,
dass der Bund dabei fiir Schdaden in
Hohe 534 Millionen Euro aufgekom-
men sei.

Bei der von Heike Rudolph mo-
derierten Podiumsdiskussion skiz-
zierten die Manager von drei Unter-

nehmen aus dem Main-Tauber-Kreis
ihre Strategie, wie sie erfolgreich auf
internationalen Mérkten agieren.

Podiumsdiskussion mit
Unternehmern

,Wir wachsen weiter, insbesondere
in Siidostasien, erlduterte Thomas
Miihleck, CEO von Kurtz Ersa in
Kreuzwertheim. ,Das funktioniert
allerdings nicht mehr mit den Me-
thoden von frithery so der Ge-
schéftsfithrer des globalen Techno-
logiekonzerns. ,,Wir haben uns zum
Vollsortimenter entwickelt und wol-
len kiinftig auch in Indien produzie-
ren‘. Thomas Miihleck motivierte die
Anwesenden, neue Strategien mit
iiberschaubarem Risiko mutig um-
zusetzen.

Silas Bohlender, Prokurist bei der
Bohlender GmbH in Griinsfeld, be-
richtete, dass sich sein kleines Fami-
lienunternehmen mit einer Tochter-
gesellschaft auf den grofien Markt
USA wage. ,,Da ist Mut und Unter-
nehmergeist gefragt, bestdtigt der
Jungunternehmer. ,,Doch wir haben
einen langfristigen Horizont gewahlt
und gehen die Expansion mit Be-
dacht an’

Losungsansitze fiir ein erfolgrei-
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ches internationales Geschift hatte
auch Martin Haaf parat. Der Griin-
der und CEO der isafe Mobile
GmbH, dem Weltmarktfiihrer fiir ex-
plosionsgeschiitzte Kommunikati-
onsgerdte in Lauda-Konigshofen,
bezeichnete die Ol- und Gasindust-
rie im Mittleren Osten als seinen
grofiten Markt.

Doch auch im Bereich der kriti-
schen Infrastruktur und auf dem
Blaulichtsektor in Europa seien die
Produkte ,Made in Germany“ ge-
fragt. ,Gegen den Strom zu schwim-
men, hat uns immer grofSe Erfolge
gebracht, bekriftigte Haaf. ,Wir wol-
len ganz nah an unseren Kunden
sein und entwickeln mit ihnen ge-
meinsam die Produkte. Dabei bauen
wir auf Technologiepartnerschaften

,Eines wurde heute wieder deut-
lich so Sparkassen-Vorstandsmit-
glied Wolfgang Reiner in seinem Fa-
zit. ,Die Markte der Zukunft entste-
hen nicht von selbst. Sie werden von
Unternehmen gestaltet, die offen fiir
Verdnderungen sind, strategisch
denken, Innovationen konsequent
vorantreiben und so mit Unterstiit-
zung eines kompetenten Finanz-
partners langfristig wettbewerbsfa-
hig bleiben*




